
 

المقدمة:

في عالم الأعمال والمالية الذي يشهد تغيات سعة ومتواصلة، يعد التفاوض المالي من المهاات الأساسية التي لا غنى
عنها للقادة والمدين لتحقيق النجاح المؤسسي وتعز القدرة التنافسية. إن التفاوض الفعّال يتجاوز كونه مجرد مهارة تقنية،

فهو فن يتطلب بناء علاقات متينة، تحليل دقيق للمواقف، وإيجاد حلول متوازنة ترضي جميع الأطاف.

 

تسعى دورة "التفاوض المالي الفّعال" إلى تويد المشاركين بأحدث الاستايجيات والأساليب التي تسهم في تحسين مهاات
التفاوض المالي في مختلف السياقات. تناول الدورة جوانب نظة وعملية لفهم ديناميكيات التفاوض، مع التركيز على

التطيقات العملية التي تعلق إدارة العقود، المشتات، والصفقات المالية الكيرة.

من خلال م من المحاضات التفاعلية، وداسات الحالة الواقعية، والتمان التطيقية، تهدف الدورة إلى مساعدة
المشاركين على تطور ؤى مبتكرة لتحقيق تائج تفاوضية ناجحة، سواء داخل مؤسساهم أو مع الشركاء الخارجين، مما

يسهم في تحسين الأداء المالي وادة القيمة المضافة.

الفئات المستهدفة:

·        المديون الماليون.

·        المحاسبون ومديو الحسابات.

·        مداء المشاع والمسؤولون عن العقود.

·        أي شخص يشارك في عمليات التفاوض المالي.

 

أهداف الدورة:

بنهاية الدورة، سيكون المشاركون قادن على:

 

·        فهم المبادئ الأساسية للتفاوض المالي.

·        تطور استايجيات تفاوض فعّالة تساهم في تحقيق أفضل النتائج المالية.



·        تحليل وتقيم العوض المالية بكفاءة عالية.

·        التعامل مع الناعات المالية وحلها بأسلوب احتافي.

·        التفاوض بثقة في مختلف السياقات المالية مثل العقود والتمول.

الكفاءات المستهدفة:

·        تحسين مهاات التواصل الفعّال في التفاوض المالي.

·        تعز القدات التحليلية لتقيم الخياات المالية واخاذ القاات المناسبة.

·        إقان استايجيات التفاوض لضمان تائج متوازنة ومربحة.

·        فهم ديناميكيات التفاوض وبناء علاقات مستدامة مع الأطاف المعنية.

·        التعامل مع التحديات والصاعات التي قد نشأ خلال عمليات التفاوض المالي.

·        تطيق تقنيات الإقناع والتأير لتحقيق تائج مرضية في المفاوضات المالية.

 

محتوى الدورة:

الوحدة الأولى: مقدمة في التفاوض المالي

 

·        تعف التفاوض المالي وأهميته في يئة الأعمال.

·        الخصائص التي تميز المفاوض المالي الناجح.

·        ماحل عملية التفاوض المالي بشكل مفصل.

·        تحليل الأطاف المختلفة ومصالحها المشتركة.

الوحدة الثانية: استايجيات وتقنيات التفاوض

."Win-Lose"و "Win-Win" يجيات التفاوض الأساسية مثلااست        ·

·        كيفية التحضير الجيد لعملية التفاوض المالي.



·        تقنيات الإقناع والتأير الفعّالة في المفاوضات.

·        كيفية بناء علاقات مع الأطاف الأخرى في المفاوضات.

الوحدة الثالثة: تحليل وتقيم العوض المالية

·        كيفية قاءة وتحليل اليانات المالية بمهارة.

·        تقيم العوض المالية واختيار البدائل المناسبة.

·        استخدام أدوات تحليل التكلفة والعائد لتقيم العوض المالية.

·        التفاوض بشأن شوط الدفع والأسعار بفعالية.

الوحدة الابعة: إدارة الناعات والتحديات في التفاوض

·        كيفية التعامل مع الضغوط والصاعات خلال المفاوضات.

·        أساليب احتافية لحل الناعات المالية بطق مرضية.

·        التفاوض في المواقف الصعبة أو مع الأطاف غير المتعاونة.

·        داسات حالة واقعية لعمليات تفاوض مالية ناجحة.

الوحدة الخامسة: التطيق العملي ومهاات متقدمة

."Role-Playing" محاكاة جلسات تفاوض مالية باستخدام تقنيات        ·

·        تقديم وتلقي الملاحظات لتحسين الأداء التفاوضي.

·        التخطيط للمفاوضات المستقبلية بشكل استايجي.

·        تطور خطة شخصية لتحسين مهاات التفاوض المالي.

 


